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La innovacién es un pilar bésico
para Durotec, especializada en
tratamientos y soluciones para
superficies de hormigén. Sus
productos son innovadores, me-
jorando lo que existia hasta el
momento en el mercado, convir-
tiéndose en los niimeros uno en
la densificacién del hormigén y
en lamejora de sus propiedades.
Prueba de ello es que muchas
empresas internacionales los in-
cluyen en el desarrollo de sus
proyectos de obra. “En Espafia
los tratamientos que desarrolla-
mos atin son poco conocidos. So-
mos pioneros y lideres en el tra-
tamiento de soleras de hormigén
y eso es lo que nos estd ayudan-
do a crecer tanto. Quien los des-
cubre los quiere”, asevera el di-
rector general y fundador de Du-
rotec, Toni Jiménez.

La plantilla la forman
25 profesionales

con experiencia,
todos de Almeria

La calidad es otro de los pun-
tos de capital importancia para
la firma almeriense, ademads del
capital humano, entre otros mu-
chos factores que han contribui-
do a su éxito y a que en muy po-
cos aflos haya conseguido traba-
jar con grandes marcas interna-
cionales en proyectos tanto na-
cionales como europeos. “La ca-
lidad de los productos con los
que trabajamos y los tratamien-
tos que aplicamos son dos de los
pilares sobre los que se asienta
esta empresa”, explica Toni Ji-
ménez.

En cuanto al otro pilar que sus-
tenta la firma, el capital huma-
no, se basa en unos 25 profesio-
nales con experiencia y con una
cuidada formacion, comprome-
tidos, trabajadores, con una vo-
cacion total de servicio. La enti-
dad almeriense se adapta a las

® Sus innovadores productos son nimeros uno en la

densificacion del hormigon y mejora de sus propiedades

Calidad y las personas,
claves de Durotec

necesidades de su cliente y a su
disponibilidad, trabajando sin
interferir en sujornada habitual
y evitando paros innecesarios en
la actividad.

La compaiifa, que en 2018 ce-
lebra su décimo aniversario, tie-
ne su sede en Antas (Almeria).
Desdealli, los profesionales de la
empresa, todos almerienses, se
desplazan a cualquier punto de
la geografia nacional o europea.
El crecimiento de la empresa ha
sido exponencial desde el primer
momento que comenzd a operar.
De hecho, las cifras arrojan un
crecimiento del 102% de 2015 a
2016. En lo que va del presente

Son muchas las firmas
internacionales las
que confian en los
productos de Durotec

afo ya ha conseguido crecer de
nuevo, con un crecimiento cer-
cano al 35%.

Las instalaciones en las que
trabaja Durotec son de lomas di-
versoy entre ellas seincluyen las
destinadas al sector agroalimen-
tario. Todos los tratamientos que
utiliza la empresa disponen de
certificado alimentario, lo que
significa que la compaiiia traba-
jacon productos respetuosos con
el medio ambiente. “Esto lo ha-
cemos por dos motivos: por un
lado, porque creemos que es im-
portante que las empresas se
preocupen por el cuidado del
medio ambiente y, segundo, por-
que trabajamos mucho con el
sector agroalimentario y esa cer-
tificacion dala tranquilidad y se-
guridad necesarias a la hora de
desarrollar cualquier proyecto”,
explica el director general de la
compaiiia almeriense.

‘ Toni Jiménez
Director general de Durotec

Somos pioneros

vy lideres en el
tratamiento de
soleras de hormigén”

Durotec realiza tratamientos
sobre suelos de hormigén, pero
no anivel superficial, como pue-
de hacerse con las resinas o pin-
turas epoxy, que ademds requie-
ren de una continua reaplica-
cién. Los tratamientos que reali-
zany los productos que utilizan
se aplican una tnica vez, ya que
actdan sobre el interior del hor-
migoén, sobre sus propiedades,
mejorando tanto su dureza y re-
sistencia frente a impactos en
hasta un 20% y frente a rodadu-
ras en hasta un 400%. Ademas,
mejora la reflectividad de la luz
hasta un 30%, lo que implica un
ahorro energético, se elimina el
problema del polvo al 100% y
con hasta 20 afios de garantia, la
limpieza del suelo es més facil y
el coste de mantenimiento es mi-
nimo.



